44

Assekuranz

7 AssCompact | Juli 2010

Zukunftssymposium: Erzeugen
oder vernichten wir Kapital?

Uber die Zukunft der Beraterberufe diskutierten: Von links Moderator Michae! Muiller, Finanzberaterforum, Constantin Veyder-Maiberg, Capital Bank,

Dirk Herrmann, Consulter, Eric Samuiloff, AWD, Werner Barwig, Ariconsult, Wolfgang Goltl, WKO, und Franz Waghubinger, AssCompact.

Uber die Trends der Finanzdienstleistung diskutierten Top-Marktteilnebmer der Branche beim
S. Zukunfissymposium am 20. und 21.05. 2010 in Fuschl am Wolfgangsee.

Von Mag. Peter Kalab, Redaktionsleiter AssCompact

Maximal 100 Teilnehmer sind bei diesem exklusiven
Netzwerk-Event zugelassen - die Teilnahme ist kosten-
frei und wird von den beteiligten Sponsorpartnern er-
méglicht. Unter den Teilnehmern waren die Geschifts-
fiahrer und Vorstinde der groRen Vertriebe, der Makler-
pools, Vertreter der Wirtschaftskammer, Vorstande von
Banken und Versicherungen sowie Rechtsanwilte und
Fachjournalisten. Das Diskussionsprogramm stand un-
ter dem Motto ,,Zukunft der Kommunikation® — mit
den Kunden, Vertriebspartnern, Produktanbietern und
Interessensvertretern.

Der Wiener Philosoph, Motivforscher, Unternehmens-
berater und Uni-Dozent Dr. Guido Schwarz erbrachte
den Beweis, dass Wissenschaft humorvoll prasentiert
werden kann und legte in seinem Vortrag dar, was
Finanzberater von unseren steinzeitlichen Vorfahren
iber die Zukunft des Geldes lernen kénnen.

Die provokante Frage ,Erzeugen oder vernichten wir
Kapital?** stand im Mittelpunkt der folgenden Podiums-
diskussion iiber die Zukunft der Beraterberufe. In
weiteren prominent besetzten Podiumsdiskussionen
wurde uber die Zukunft der Vertriebe und Pools, der
Produkte, der Vorsorge und der betrieblichen Alters-
vorsorge diskutiert.

Provokante Fragen stellte auch Martin Mikulik, Vor-
stand der Security Kapitalanlage AG, bei der Prisentation
der Marktstudie ,So investieren die Osterreicher® Sein
Ansatz in aller Kiirze: Produziert die Branche an den
Bediirfnissen der Kunden vorbei? Mikulik stellte die
gingige langfristige Finanzplanung in der aktuell kurz-
lebigen Zeit in Frage und erteilte Kapitalgarantien in der
langfristigen Veranlagung eine Absage. Kapitalgarantien
seien teuer und schmailern nachhaltig den Ertrag. Er
stellte zur Diskussion, Kapitalgarantien durch sinnvolles
Ablaufmanagement zu ersetzen. Dann konnte sich der
Kunde die Garantie durch eine Kombination von risiko-
reichen mit risikoarmen Anlagearten selbst basteln. Sein
Schluss: Ist eine derartig langfristige Lebensplanung, wie
sie etwa Lebensversicherungen mit Laufzeiten von
durchwegs mehr als zehn Jahren vorsehen, iberhaupt
noch machbar und miissen die Versicherungen ihr Pro-
duktportfolio im Vermoégensaufbau iiberdenken?

Kein Wunder, dass sich sowohl unter den Teilnehmern
in den Pausen als auch im Plenum am Podium - unter
anderen diskutierten Constantin Veyder-Malberg (Capi-
tal Bank), KR Wolfgang K. Goltl (WKO), Rechtsanwalt
Dr. Ernst Brandl, Eric Samuiloff (AWD), Werner Barwig
(Ariconsult), Helmut Egel (Jung DMS), Klaus Schonfel-
der (BCA), Franz Waghubinger (AssCompact), Gerhard
Hopfgartner (Skandia) und der Finanzexperte Dirk
Herrmann sowie weitere prominente Vertreter von Ver-
sicherungen und Fondsgesellschaften — lebhafte Diskus-
sionen entwickelten. =



